FER DAVILA

Sistemas
de riego en
20 dias

instalaciones residenciales




Instrucciones del curso:

Es practico y conciso.
', Son 4 modulos con varias
lecciones cada uno

Te guiara a través de 20 dias.
', Durante los cuales lograras abrir
tu empresa de sistemas de riego.

RETO ABRE TU
EMPRESA DE
RIEGOS EN 20

® DIAS
\g
y_

Tendras tu diploma. Al concluir

” de visualizar el curso completo
recibiras un diploma con tu
nombre.

Vas a tu propio ritmo. Puedes
0 terminarlo en 20 dias 0 mas, eso

depende de ti y lo puedes ver

todas las veces que quieras.




Temario del curso:

Mddulo 1. Diadel 1al 3

| eccion 1.1 Los 7 habitos de un emprendedor

|_eccion 1.2 las 7 actitudes necesarias para ser un emprendedor

_eccion 1.3 Como conseguir un mentor y asesor

_eccion 1.4 Planeacion y calendario de apertura con objetivos realistas, medibles
y alcanzables

/

Maddulo 2. Diadel 4 al 8
Leccion 2.1 Capacitate en Sistemas de riego
Leccion 2.2 Capacitate en ser emprendedor y hacer negocios $




Temario del curso:

Maodulo 3. Diadel 9 al 15

_eccion 3.1 {Qué tipo de vehiculo y oficina necesito?, irealmente son necesarios?
_eccion 3.2 Analizar inversion inicial (Es mucho menos de lo que piensas)

|_eccion 3.3 Herramienta necesaria

|_eccion 3.4 Formatos y plantillas necesarias

|_eccion 3.5 Hacer tu logotipo e imagen empresarial

|_eccion 3.6 Contratacion de personal (Cuantos y con qué caracteristicas)

/

Modulo 4. Diadel 16 al 20
Leccion 4.1 ;Como consigo mi primer cliente?
Leccion 4.2 Marketing digital en mi empresa de sistemas de riego

/



Los 7 habitos de
un emprendedor

1.- Moverte de tu zona de confort

2.- Siempre ir por el siguiente escalon

3.- Experimentar, nunca pares de
experimentar

Leccion 1.1

4.- Siempre tomar en cuenta los costos
totales de cada actividad

5.- Tienes que entender que ser un
emprendedor no es sencillo

6.- Tratar de innovar, la esencia de ser
emprendedor es ser innovador

7.- Mantente sano fisica y mentalmente




Las 7 actitudes
necesarias
para ser un

emprendedor

Leccion 1.2

1.- Optimismo y entusiasmo

2.- Abiertos y flexibles al cambio

3.- Cooperativos

4.- Siempre aprender mas

5.- Tener un deseo incesante por
crear

6.- Establecer, seguir y lograr metas
y objetivos

7.- Terminar lo que empiezas
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EL CREAR TU EMPRESA
ES
LARGO Y DIFICIL

ALGUIEN QUE TE AYUDE A
ACORTAR ESE CAMINO

MAS RAPIDO AL EXITO

YA
EXPERIMENTO Y YAENCONTRO
EL CAMINO ADECUADO

FER DAVILA A TUS SERVICIOS
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Calendario del Reto abre tu empresa de sistemas de riego en 20 dias

Dia 1 Dia 2 Dia 3 Dia 4 Dia 5
Capacitacion de| Capacitacion de
Leer y tratar de P P
Leer y tratar de o i cursos de cursos de
adaptar Inscribirte en los cursos gratuitos _ .
: adaptar las 7 e sistemas de sistemas de
mentalidades y : de Fer Davila en 3 i
i actitudes de un x : riego.com riego.com
habitos de un www.cursosdesistemasderiego.com : :
emprendedor (plantillas, (plantillas,
emprendedor : :
Libros, cursos) | Libros, cursos)
Dia 6 Dia 7 Dia 8 Dia 9 Dia 10
Capacitacion
Capacitacion de | sobre manejo Conseguir Conseguir
cursos de de directos, e _ recursos recursos
: i Capacitacion sobre manejo de ; ;
sistemas de indirectos, ; S : monetarios, monetarios,
: ; directos, indirectos, clientes, ) ;
riego.com clientes, TR = operacionales, | operacionales,
: T negociacion, ventas y contabilidad il S
(plantillas, negociacion, digitales y digitales y
Libros, cursos) ventas y legales legales
contabilidad
Dia 11 Dia 12 Dia 13 Dia 14 Dia 15
Conseguir Conseguir Conseguir Conseguir
recursos recursos recursos recursos

monetarios,
operacionales,

monetarios,
operacionales,

Conseguir recursos monetarios,
operacionales, digitales y legales

monetarios,
operacionales,

monetarios,
operacionales,

digitales y digitales y digitales y digitales y
legales legales legales legales
Dia 16 Dia 17 Dia 18 Dia 19 Dia 20

Conseguir mi Conseguir mi Infaar NP
: 5 : : & ; Iniciar marketing digital marketing marketing
primer cliente | primer cliente it e
digital digital
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Leccion 1.4
Planeaciony
calendario de
apertura con
objetivos

realistas,
mediblesy
alcanzables






- Manejo de personal

- Administracion del tiempo

- Atencion a clientes &
- Contabilidad

- Ventas

- Negociaciones
- Manejo de situaciones dificiles

- Mercadotecnia

- Ley mercantil y laboral de tu pais
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Palas de punta y Talaches
Rastrillo para tierra y azadon
Barra
Marro chico y marro grande
r ' Punta y cincel

| Cuchara de albanil
Taladro, esmeril y rotomartillo

® 7
Lecc I o n 3 3 Pinzas eléctricas y mecanicas
¢ Amperimetro
~ Martillo
Herra m Ienta Llaves stilson grande, chicay
llave perica o ajustable
Arco de segueta
Desarmadores planos y de cruz,
chicos y grandes
Cinta métrica de mano 8Mts y
grande de 50Mts
Zanjadora
Cubeta y escoba
Desarmador Rain Bird (RotorTool)
Llave PaxiPaw
Desarmador Hunter
Desarmador MP Rotator

Ojo de Buey (HoldUpTool)
Bomba para drenar agua con solidos
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necesaria




LECCION-3.4
FORMATOS'Y

. . . PLANTILLAS
cotizaciones, recibos, cartas NECESARIAS

entrega, reportes, inventarios, formatos
para llevar el calendario, las planeaciones
diarias, la ndmina, la base de datos de los
clientes, evaluaciones 360 para el
personal y muchisimas mas.
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Leccion 3.5
Hacer tu logotipo e



LECCION 3.6
CONTRATACION DE
PERSONAL (CUANTOS Y CON
QUE CARACTERISTICAS
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Modulo 4.
Diadel 16 al 20

Leccion 4.1

¢ CoOmo consigo mi
primer cliente?
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rFinde Curso. Gracias
¢ Que adebo hacer anora?

1.PONER TODO EN PRACTICA, DE NADA SIRVE
EL CONOCIMIENTO SI NO LO EMPLEAS.

2.0TROS CURSOS DE CURSOS DE SISTEMAS
DERIEGO.COM, APRENDE TODOS LOS CONOCIMIENTOS,
TECNICAS, TRUCOS Y MANAS QUE

NECESITAS SABER PARA SER UN INSTALADOR DE
SISTEMAS DE RIEGO.

3.iAPRENDE MAS!, NUNCA PARES DE SEGUIR
CAPACITANDOTE Y MEJORANDO.

4.HABLA DE NOSOTROS, TU OPINION Y
COMENTARIOS ACERCA DEL CURSO ES LO MAS
IMPORTANTE PARA NOSOTROS.

5.SIGUENOS EN NUESTRAS REDES SOCIALES,
MANTENTE ACTUALIZADO SOBRE NUEVOS PRODUCTOS 'Y
TEMAS INTERESANTES DE SISTEMAS DE

RIEGO.

iFELICIDADES! RECIBIRAS TU DIPLOMA




